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EEĞĞİİTTİİMM  PPRROOGGRRAAMMLLAARRII  Geçmişten geleceğe köprü... 

HHHAAAZZZ İİİ RRR AAANNN///    222000111000   

111555   HHHAAAZZZ...   222000111000   
SSSAAALLLIII   

SSTTRRAATTEEJJİİKK  SSAATTIINNAALLMMAA  
     

Hedef Katıl ımcılar 
Satınalma ve Lojistik Uzmanları, Yöneticileri, Üst Yönetim 

 

Programın Amacı 
Satınalma sürecinin stratejik yönetim içindeki önemi gün geçtikçe artan bir öneme sahip olmaktadır. 
Özellikle Yalın prensipler dahilinde işletmelerin gerek ürün gerekse hizmet alanlarında dış kaynak 
kullanımına yönelmeleri alım süreçlerini vazgeçilmez bir kritik süreç haline getirmektedir. Satış kadar 
önemli bu kritik sürecin yönetimi, şirket stratejileri ile uyumu, ve tedarikçilerle iletişimin başarısı için 
eğitim kapsamında bulunan kavram ve pratiklerin, uygulama ve tecrübelerle birlikte aktarılması 
sağlanacaktır. 

 

Program İçeriği 
 
-  Satınalma Politikaları 

o Tedarikçi Entegrasyonu & 
Rasyonalizasyon 

o Tedarikçi Portföy Esnekliği 
 

- Stratejik Ortaklıklar 
 
- Yalın Düşünce ve Dış Kaynak Kullanma 
 
- Ürün Maliyet Yönetimi 

o Maliyet ve Fiyat Analizleri 
o Maliyet Azaltma  
 

 
- Performans Yönetimi 

o KPI Yönetimi 
o Koru-Geliştir-Çıkış Senaryoları 

 
- Tedarikçi İlişkileri Yönetimi 

o Destekleme-Geliştirme-Takip 
o Tedarikçi Risk Analizi 

 
- Küresel Kaynak Yaratma 
 
- Satınalma Yetkinlikleri 

o Satınalma Sözleşmeleri 
o Satınalma da Etik  

 

Yöntem 
Anlatım, paylaşım, gösterim, tartışma, örnek olay inceleme  

Süre :  6 Saat / 1 Gün  

Eğitmen :  METİN A. KANSU 
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KOÇ-YÖNDER EĞİTİM KAYIT BİLGİLERİ 
 

300 TL + KDV 
 

Aynı eğitime iki kişi ve üzeri katılımda veya iki eğitimimize aynı anda kayıtta  
%20 İndirim ile 240 TL+KDV 

 
*** 

 
Katılımcı sayısı 14 kişi ile sınırlanmıştır.  

Eğitimler dernek merkezimizde verilmektedir. Özel eğitim istekleriniz varsa (eğitim yeri, tarihi vb.) lütfen iletiniz. 

Eğitimler sonunda katılım belgesi verilecektir. 

Öğle Yemeği ve ikramlarımız ücrete dahildir. 

 

Ayrıntılı bilgi ve kayıt için ŞİMDİ   ARAYIN!. .  

 
(0212) 231 25 77 | (0212) 230 95 20 
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EEE   ĞĞĞ   İİİ   TTT   İİİ   MMM   CCC   İİİ   MMM   İİİ   ZZZ   
METİN A. KANSU 
1952 yılı İstanbul doğumlu Metin A. Kansu ,TED Ankara Kolejinden sonra, 1974 ODTÜ İşletmecilik Bölümü mezunu olup aynı bölümde Endüstriyel İşletme alanında Yüksek Lisans 
derecesine sahiptir. 
 
İş hayatına İzmit Good-Year şirketinde başlamış daha sonra Koç Grubu içinde Ankara-Türk Traktör Fabrikasında Sistem Analist olarak devam etmiştir. 
Aynı işletmede daha sonra Üretim Planlama Yöneticisi olarak MRP-PCS uygulamalarını devreye almış ve Yüksek Lisans tezini MRP uygulamaları konusunda hazırlamıştır. 
 
1983 yılından itibaren kariyerine yine koç Grubu içinde FIAT-IVECO lisansı ile ticari vasıta üretimi yapan Otoyol Sanayi şirketinde önce Üretim Planlama daha sonra da Lojistik 
müdürü olarak devam etmiştir. 
 
1989-1995 yılları arasında özellikle depo otomasyonu, ambalaj standardizasyonu, barkod konularında uygulama çalışmalarını gerçekleştirmiş, 1998 yılından itibaren ise  Toplam 
Kalite Proje Yöneticiliği ve EFQM Özdeğerlendirme  Liderliği çalışmalarını yürütmüştür. 
 
İçinde bulunduğu şirkette endüstriyel ve ticari alanda bilgi işlem konularını başlatan ve daha sonra ERP uygulamalarını devreye alan ekibi yönetmiştir.  
2000 yılından itibaren ürün yönetiminden , tezgah planlamasına kadar uzanan bir perspektifte geniş kapsamlı ERP uygulamasını hayata geçirmiştir. 
 
Bu arada sektör içinde tedarikçi portalları, Web-EDI,Odette konularında dernek, komite ve grup çalışmalarında yönetici olarak bulunmuş ve bu konuda  yurtiçi ve yurtdışında 
etkin girişim ve uygulamalarda bulunmuştur. 
 
2002 yılından bu yana çalışma hayatına Satınalma ve Lojistikten sorumlu Gn.Md.Yard. olarak aynı şirkette devam etmiş, gerek yurtiçi gerekse yurtdışında çok sayıda satınalma 
, lojistik ve sourcing projeleri bütçelemiş, planlamış ve gerçekleştirmiştir. 
2008 yılından beri Sourcing Agency ve yine Koordinatör-Danışman olarak otomotiv sektöründe çalışmalarına devam etmektedir. 
 
Uluslararası sertifikalı danışman yetkisini simgeleyen CMC belgesi sahibidir. 
 
Sektör içinde MRP ve ERP konularında yayınlanmış makaleleri, kongre sunumları vardır. 
 
İngilizce, İtalyanca ve Fransızca bilmekte olup, evli ve 2 çocuk sahibidir.  
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KKooçç  TToopplluulluuğğuu  YYöönneett iicc ii llee rr ii   DDeerrnneeğğii   

 

BBİİZZ  KKİİMMİİZZ??  HHEEDDEEFFLLEERR İİMMİİZZ  AAVVAANNTTAAJJLLAARRIIMMIIZZ  HHİİZZMMEETTLLEERRİİMMİİZZ  
1995 yılında 20 üyenin katılımıyla kurulan 
Koç-Yönder, Türkiye’nin en köklü ve 
kurumsal kuruluşlarından olan Koç 
Grubu’nda başarıyla görev yapmış ve zengin 
bir birikimle Grup’ taki çalışma hayatlarını 
noktalamış üst düzey yöneticilerin bir araya 
gelerek oluşturdukları bir dernektir. 

Kurumsal yönetime geçmeyi düşünen, 
planlayan ya da bu konuda çalışmalara 
başlamış olan aile şirketlerine bu süreçte yol 
göstermek. KOBİ’ lere destek vermek. 
Üniversite gençlerine rehberlik etmek; her 
açıdan geleceğe değer katmak. Türkiye’nin 
kurumsallaşması ve her alanda profesyonellik 
kazanması için faaliyet göstermek. 

Koç-Yönder, Türkiye’de ve yurtdışında faaliyet 
gösterdiği sektörlerde lider veya liderler 
arasında olan, otomotivden gıdaya, sanayiden 
hizmet sektörüne, finansmandan sigortaya ve 
dış ekonomik ilişkilere kadar çok geniş bir 
alanda varlık gösteren dolayısıyla birçok 
sektörde liderlik vizyonuyla deneyim 
kazanmış isimlerden oluşuyor. 

Koç-Yönder, Türkiye’nin ilk holdingini kuran 
Koç’un kurumsallaşma konusundaki 
uzmanlığını, profesyonelliğini ve başarısını 
paylaşmaya hazır bir anlayışla hizmet veriyor. 

• Kurumsal Yönetim Danışmanlığı ve   
  Organizasyon 
• Strateji Danışmanlığı 
• Yönetici Performans Değerlendirmesi 
• Mali Danışmanlık 
• Yerli Yabancı Ortaklık Anlaşmaları 
• Teknoloji Seçimi 
• Sermaye Piyasasına Açılma 
• Pazarlama 
• Fon Yönetimi 
• Yatırım Danışmanlığı 
• Kariyer Danışmanlığı 
• Eğitim Danışmanlığı 

 
 

Daha fazla bilgi için web sitemizi ziyaret edebilirsiniz. 
 

www.kocyonder.org 

 


